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Resumen

La presente investigación tuvo por objetivo proponer un modelo de asociatividad para 
el desarrollo empresarial de los pescadores del distrito de Santa Rosa, 2016. La metodología 
del presente estudio se basó en un tipo descriptivo con un diseño no experimental donde se 
tuvo una muestra de 159 pescadores con embarcaciones propias y 221 pescadores 
artesanales del Distrito de Santa Rosa quienes brindaron la información necesaria que se 
requirió para la investigación a través de la aplicación de los instrumentos de investigación, 
como entrevistas, cuestionario y análisis documental. Los resultados indicaron que los 
factores críticos de éxito para el proceso de desarrollo empresarial de los pescadores del 
Distrito de Santa Rosa son los siguientes:  Colaboración estratégica, investigación e 
innovación, priorización de la asignación de los recursos y gestión por resultados entre los 
pescadores, ya que, de otra manera la asociación no podría funcionar y llegar a ser sostenible 
en el mercado; asimismo, se requiere del uso de tecnología en la realización de la pesca, de tal 
manera que se logre tener una ventaja competitiva en relación a otras zonas pesqueras del 
norte. De esta manera se Concluye que las instituciones del estado ya sea la Municipalidad de 
Santa Rosa y el Gobierno Regional tendrían que enfocarse más en promover modelos de 
asociatividad en base a los factores claves para los pescadores del Distrito de Santa Rosa 
basado en las necesidades de los pescadores de Santa Rosa, de tal manera que esta sirva 
como guía para lograr el desarrollo empresarial de los pescadores de dicha zona. 

 

el profesor instruya, sino de darle al estudiante las mejores oportunidades para que 
construya". (Fabel, s.f.). Esta es la premisa que va a regir el proceso de aprendizaje 
desde el enfoque construccionista, el cual supone que existe una habilidad natural en 
las personas para aprender a través de la experiencia, y para crear estructuras 
mentales que organicen y sinteticen la información y las vivencias que adquiere en la 
vida cotidiana. Cuando los estudiantes en equipo se involucran en la creación de algo, 
ellos al mismo tiempo están construyendo conocimientos en sus mentes, están 
probando cuan efectivas son sus ideas. Esto les permite organizarlas y reorganizarlas.

En consecuencia, podemos decir que la propuesta de un Modelo Pedagógico 
Autogestionario contribuiría a desarrollar el aprendizaje colaborativo en un clima de 
auténtica confianza.

5.  Conclusiones

Ÿ El análisis de los niveles alcanzados por las deficiencias en el desarrollo del 
aprendizaje colaborativo de los estudiantes del V ciclo de la I.E. N° 1004 “Juan 
Fanning García” a través del estudio de los indicadores: interdependencia 
positiva, interacción promotora cara a cara, habilidades interpersonales, 
responsabilidad individual, procesamiento grupal, se hizo posible a través 
del método facto perceptible, que ha permitido corroborar su existencia.

Ÿ La literatura revisada contribuye a presentar la propuesta del Modelo 
Pedagógico Autogestionario, puesto que las teorías que han servido de 
sustento teórico nos dan los lineamientos básicos que sirven para 
adecuarlos a nuestra propuesta y lograr desarrollar el aprendizaje 
Colaborativo en los estudiantes del V ciclo de Educación primaria del distrito 
de Lambayeque.
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 El problema formulado de la siguiente manera: Limitado desarrollo 
empresarial de los pescadores del distrito de Santa Rosa, 2016. 

 Se tuvo como objetivo proponer un modelo de asociatividad para el desarrollo 
empresarial de los pescadores del distrito de Santa Rosa, 2016. Como objetivos 
específicos: Analizar el contexto económico del sector pesquero del Perú. Caracterizar 
el proceso de desarrollo empresarial. Determinar los factores críticos de éxito para el 
proceso de desarrollo empresarial de los pescadores del Distrito de Santa Rosa. 
Realizar la correlación de las variables. Diseñar un modelo de asociatividad en base a 
los factores claves para los pescadores del Distrito de Santa Rosa. 

2.   Materiales y métodos 

Una de las poblaciones lo conforman los pescadores propietarios de 
embarcaciones, que según IMARPE (2017) son un total de 522 pescadores registrados 
en dicha institución. Se encuestó a 159 pescadores propietarios de embarcaciones del 
distrito de Santa Rosa quienes brindaron la información necesaria que se requirió para 
la investigación. La segunda población está conformada por 4462 pescadores 
artesanales del distrito de Santa Rosa, según datos de IMARPE (2017). Se encuestó a 
221 pescadores artesanales del distrito de Santa Rosa quienes brindaron la información 
necesaria que se requirió para la investigación. 

Para la realización de la presente investigación sobre “Diseñar un modelo de 
asociatividad para el desarrollo empresarial de los pescadores del distrito de Santa 
Rosa, 2016.” y con el propósito de obtener resultados fiables, fidedignos, se aplicó los 
siguientes métodos: Inductivo - Deductivo. Este método permitió obtener las 
conclusiones generales a partir de los resultados específicos de los resultados 
obtenidos. Análisis. Con la que se analizó detalladamente los datos e información 
relacionada con la investigación obtenido de la aplicación del instrumento a la muestra. 
Se trabajó con las técnicas: Documental, cuya base es la consulta de diferentes libros y 
otras fuentes a fin de tener información en cuanto a las teorías en las que se sustenta la 
tesis. Encuestas, las que se aplicaron a los pescadores artesanales del distrito de Santa 
Rosa, quienes conforman la muestra en estudio, con el fin de obtener la información que 
se requiere a través de un cuestionario de preguntas, cuya ventaja principal es que en el 
corto tiempo se puede obtener la reacción de numerosos individuos debido a que todos 
los sujetos de estudio reciben las mismas preguntas en forma ordenada así es más fácil 
recolectar los datos. La entrevista estructurada, se utilizó para conocer cada factor 
relacionado al tema desde el punto de vista de un financiero, experto en asociatividad y 
en desarrollo empresarial, de esta manera se pudo comprender mejor la problemática 
de la investigación. 

El instrumento utilizado fue el cuestionario con escala tipo Likert que se aplicó a 
la muestra estudiada. Se contó con una relación de ítems las cuales se aplicaron a todos 
los integrantes de la muestra que se estudia para obtener la información que sea 
necesaria para la presente investigación. 

El proceso de recolección de datos se realizó de la siguiente manera:  
Exploración, que consistió en visitar el distrito de Santa Rosa con el propósito de 
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Abstrac

The objective of this research was to propose a model of partnership for the business 
development of fishermen in the district of Santa Rosa, 2016. The methodology of the present 
study was based on a descriptive type with a non-experimental design where a sample of 159 
fishermen With its own boats and 221 artisanal fishermen from the Santa Rosa District who 
provided the necessary information required for research through the application of research 
instruments such as interviews, questionnaire and documentary analysis. The results 
indicated that the critical success factors for Santa Rosa District fishermen's business 
development process are: Strategic collaboration, research and innovation, prioritization of 
resource allocation and management by results among fishermen, and That otherwise the 
association could not function and become sustainable in the market; Also, the use of 
technology is required in the execution of the fishing, in such a way that it is possible to have a 
competitive advantage in relation to other fishing zones of the north. In this way it is concluded 
that the state institutions, be it the Municipality of Santa Rosa and the Regional Government, 
would have to focus more on promoting models of associativity based on the key factors for 
the fishermen of the Santa Rosa District based on the needs of the Fishermen of Santa Rosa, in 
such a way that it serves as a guide to achieve the business development of the fishermen of 
that zone.. 

 
Keywords: Business development, associativity, fisheries sector
 

1.    Introducción 
 
El desarrollo empresarial implica que su personal maneje eficientemente las 

habilidades y destrezas que poseen para conseguir un mayor crecimiento en el mercado 
que favorezca a todos los que son parte de la empresa, así mismo que se haga uso de las 
mejores estrategias en innovación y procesos para garantizar el desarrollo de la 
institución. (Rocha y Paladino, 2014) 

 Martínez y Viéytrz (2002) define a la asociatividad como una estrategia que 
permite lograr una ventaja competitiva para una empresa, ya que mediante la 
integración y cooperación se pueden alcanzar mejores resultados, hacer uso óptimo de 
los recursos, y generar conocimientos, etc., por ello la asociatividad empresarial es un 
instrumento de desarrollo de la competitividad y añade valor a los productos o servicios 
que esta ofrece. (p. 110) 

 
Se ha determinado la existencia de informalidad total en los pescadores 

artesanales del distrito de Santa Rosa, lo que está genera costos muy altos y no tienen 
muchos beneficios, además existe un inadecuado uso de recursos, no se cumplen con 
las metas y objetivos. Por ello es que los pescadores carecen de una estructura de 
capital financiero para mejorar la operatividad de sus funciones, esto hace que no 
cuenten con los recursos financieros necesarios para realizar inversiones y puedan 
crecer e impulsar el desarrollo empresarial.  
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coordinar la realización de la presente investigación.  Integración, se realizó una 
evaluación diagnóstica del distrito de Santa Rosa. 

El desarrollo de la investigación se realizó de la siguiente manera: Se planifico 
las actividades desarrolladas para realizar la encuesta.  Se aplicó la encuesta a los 
pescadores artesanales del distrito de Santa Rosa en diferentes horarios y días.  Se 
tabuló los datos y se analizó la información. Se concluye las observaciones respectivas. 

3.  Resultados 

Tabla 1
Resultados comparativos de pescadores con embarcaciones y artesanales. 

Resultados de pescadores
con embarcaciones

Resultados de pescadores
artesanales

Crecimiento como 
pescador  
Ÿ Interés en una 

asociación 
Ÿ Frecuencia de actividad 

de pesca
Ÿ Formalización ante 

SUNAT 
Ÿ Frecuencia de 

capacitaciones. 
Ÿ Compradores de 

productos 
Ÿ Capacidad de extracción 

por jornada de trabajo. 
Ÿ Limitaciones de precios 

del pescado. 
Ÿ Acceso a créditos 

bancarios. 
Ÿ Capacidad de carga de 

las embarcaciones. 
Ÿ Frecuencia de 

capacitaciones. 
Ÿ Compradores de 

productos 
Ÿ Capacidad de extracción 

por jornada de trabajo. 
Ÿ Limitaciones de precios 

del pescado. 
Ÿ Acceso a créditos 

bancarios. 
Ÿ Capacidad de carga de 

las embarcaciones. 

Ÿ El 78% de los pescadores propietarios 
de embarcaciones considera que la 
mejor forma de mejorar su actividad y 
lograr mejor crecimiento es 
asociándose. 

Ÿ Al 76% le parece muy interesante la 
formación de una asociación de 
pescadores en Santa Rosa. 

El 76% sale de pesca de manera 
semanal. 
60% se encuentra formalizado ante 
SUNAT. 
66% nunca ha recibido 
capacitaciones. 

Ÿ 77% de los compradores de productos 
marinos son mayoristas, y el 23% son 
minoristas. 

Ÿ El 62% de pescadores suele extraer de 
10 a 15 toneladas de pescado por 
jornada de pesca. 

Ÿ El 59% le afecta poco la cantidad los 
precios del pescado en otras zonas de 
pesca de Lambayeque. 

Ÿ 40% tiene acceso a un crédito hasta S/. 
30,000; el 25% de hasta S/. 60,000; y el 
35% califican a un crédito de más de 
más de 90,000. 

Ÿ 40% tiene una capacidad de carga de 
20T, el 34% cuenta con una capacidad 
de 30T, el 20% cuenta con una 
capacidad de 35T, y el 6% con una 

Ÿ El 98% de los pescadores artesanales 
considera que la mejor forma de 
mejorar su actividad lograr un mayor 
crecimiento es con el apoyo del 
gobierno. 

Ÿ Al 18% le parece interesante la 
formación de una asociación de 
pescadores en Santa Rosa. 

Ÿ El 85% sale de pesca de manera 
semanal. 

Ÿ 100% son pescadores informales. 
Ÿ 86% nunca ha recibido capacitaciones. 
Ÿ 100 % de los compradores son 

acopiadores. 
Ÿ El 61% suele extraer menos de 500 Kg 

de pescado por jornada de pesca. 
Ÿ Al 60% le afecta mucho los precios del 

pescado en otras zonas de 
Ÿ Lambayeque. 
Ÿ 37% califica a un crédito de hasta S/. 

1000, el 24% a un crédito de hasta S/. 
1500 y el 12% califica a un crédito de 
más de S/. 1500. 

Ÿ 11% tiene una capacidad de carga de 
1ooKg, el 42% tiene una capacidad de 

Ÿ 150Kg, el 28% tiene una capacidad de 
Ÿ 200Kg, y el 19% tiene una capacidad

N°

4.   Discusión 

Luego de aplicar el cuestionario, se ha obtenido los resultados de la 
investigación, los cuales se discuten a continuación en relación al objetivo general, el 
cual fue propuesta de un modelo de asociatividad para el desarrollo empresarial de los 
pescadores del distrito de Santa Rosa, 2016: En los resultados de la encuesta se observó 

que el 78% de los propietarios de las embarcaciones consideran que la mejor forma de 
mejorar su actividad de pesca se logra a través de asociarse mientras que los 
pescadores artesanales el 98% prefieren mejorar su actividad por medio de apoyo del 
gobierno así mismo el 76% de los propietarios de las embarcaciones muestra un interés 
en asociarse y el 18% de los pescadores artesanales les parece interesante una 
asociación entre pescadores.  

 
Se comprueba que el 76% de los propietarios de las embarcaciones y el 85% de 

los pescadores artesanales pescan de manera semanal se ha comprobado que la 
informalidad es abundante por que el 100% de pescadores artesanales son informales 
mientras que los propietarios de las embarcaciones el 60% están formalizados. Por otro 
lado, se ve que las instituciones públicas como la Municipalidad y Gobierno Regional no 
se preocupan por dar capacitaciones en tecnología y captación adecuada de recursos 
hidrobiológicos a este sector, es así que el 66% de los dueños de las embarcaciones, y el 
86% de los pescadores artesanales. 

 
Se identificó que los clientes de los dueños de las embarcaciones son los 

mayoristas el 77% y el 23% son minoristas mientras que en los pescadores artesanales 
el 100% son acopiadores también se puede confirmar que la capacidad de extracción de 
pescado es de 10 a 15 toneladas y esto refleja el 62% de los dueños de las 
embarcaciones y en los pescadores artesanales se puede reflejar que el 61% extraen 
500 Kg de pescado.  

 
Se confirma que el 59% de los dueños de las embarcaciones y el 60% de los 

pescadores artesanales afirman que los precios en otras zonas de Lambayeque afectan 
a sus utilidades debido a que estos pescadores ya tienen clientes fijos así mismo se 
puede observar que los dueños de las embarcaciones son más privilegiados en tener 
acceso a créditos y esto se refleja que el 40% tiene acceso a crédito aproximado de S/. 
30000 y un 35% tiene acceso a S/. 90000 mientras que los pescadores artesanales no 
califican a montos elevados, pero si a montos como S/.1000 y solo califican el 37% y el 
24% califica a S/. 1500. 

 
En la capacidad de carga los dueños de las embarcaciones el 40% tiene una 

capacidad de 20 toneladas el 20% tiene una capacidad de 35 toneladas y solo el 6% tiene 
una capacidad de 45 toneladas y en los pescadores artesanales lo máximo que pueden 
cargar es 250 kg y eso refleja el 19%. Por otro lado, se puede ver que las embarcaciones 
que tienen tecnología sonar pueden identificar donde se encuentran ubicadas los 
recursos hidrobiológicos solo son el 6% que son 10 embarcaciones esto representa a los 
dueños de las embarcaciones en cambio los pescadores artesanales no cuentan con 
tecnología. 

 
En la investigación, la hipótesis plantea que la propuesta de un modelo de 

asociatividad va a generar desarrollo empresarial a los pescadores del distrito de Santa 
Rosa, 2016. Sobre esto se puede decir que algunos de los factores clave es el interés que 
muestra la mayor parte de pescadores propietarios de las embarcaciones en formar 
parte de una asociación de pescadores en Santa Rosa, quienes ya tienen definidos como 
compradores de los productos marinos a mayoristas y minoristas de la Región, con 
extracciones de hasta 15 toneladas por jornada de trabajo la cual es mejor para los que 
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las actividades desarrolladas para realizar la encuesta.  Se aplicó la encuesta a los 
pescadores artesanales del distrito de Santa Rosa en diferentes horarios y días.  Se 
tabuló los datos y se analizó la información. Se concluye las observaciones respectivas. 

3.  Resultados 

Tabla 1
Resultados comparativos de pescadores con embarcaciones y artesanales. 

Resultados de pescadores
con embarcaciones

Resultados de pescadores
artesanales

Crecimiento como 
pescador  
Ÿ Interés en una 

asociación 
Ÿ Frecuencia de actividad 

de pesca
Ÿ Formalización ante 

SUNAT 
Ÿ Frecuencia de 

capacitaciones. 
Ÿ Compradores de 

productos 
Ÿ Capacidad de extracción 

por jornada de trabajo. 
Ÿ Limitaciones de precios 

del pescado. 
Ÿ Acceso a créditos 

bancarios. 
Ÿ Capacidad de carga de 

las embarcaciones. 
Ÿ Frecuencia de 

capacitaciones. 
Ÿ Compradores de 

productos 
Ÿ Capacidad de extracción 

por jornada de trabajo. 
Ÿ Limitaciones de precios 

del pescado. 
Ÿ Acceso a créditos 

bancarios. 
Ÿ Capacidad de carga de 

las embarcaciones. 

Ÿ El 78% de los pescadores propietarios 
de embarcaciones considera que la 
mejor forma de mejorar su actividad y 
lograr mejor crecimiento es 
asociándose. 

Ÿ Al 76% le parece muy interesante la 
formación de una asociación de 
pescadores en Santa Rosa. 

El 76% sale de pesca de manera 
semanal. 
60% se encuentra formalizado ante 
SUNAT. 
66% nunca ha recibido 
capacitaciones. 

Ÿ 77% de los compradores de productos 
marinos son mayoristas, y el 23% son 
minoristas. 

Ÿ El 62% de pescadores suele extraer de 
10 a 15 toneladas de pescado por 
jornada de pesca. 

Ÿ El 59% le afecta poco la cantidad los 
precios del pescado en otras zonas de 
pesca de Lambayeque. 

Ÿ 40% tiene acceso a un crédito hasta S/. 
30,000; el 25% de hasta S/. 60,000; y el 
35% califican a un crédito de más de 
más de 90,000. 

Ÿ 40% tiene una capacidad de carga de 
20T, el 34% cuenta con una capacidad 
de 30T, el 20% cuenta con una 
capacidad de 35T, y el 6% con una 

Ÿ El 98% de los pescadores artesanales 
considera que la mejor forma de 
mejorar su actividad lograr un mayor 
crecimiento es con el apoyo del 
gobierno. 

Ÿ Al 18% le parece interesante la 
formación de una asociación de 
pescadores en Santa Rosa. 

Ÿ El 85% sale de pesca de manera 
semanal. 

Ÿ 100% son pescadores informales. 
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de pescado por jornada de pesca. 
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pescado en otras zonas de 
Ÿ Lambayeque. 
Ÿ 37% califica a un crédito de hasta S/. 

1000, el 24% a un crédito de hasta S/. 
1500 y el 12% califica a un crédito de 
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Ÿ 200Kg, y el 19% tiene una capacidad

N°

4.   Discusión 

Luego de aplicar el cuestionario, se ha obtenido los resultados de la 
investigación, los cuales se discuten a continuación en relación al objetivo general, el 
cual fue propuesta de un modelo de asociatividad para el desarrollo empresarial de los 
pescadores del distrito de Santa Rosa, 2016: En los resultados de la encuesta se observó 

que el 78% de los propietarios de las embarcaciones consideran que la mejor forma de 
mejorar su actividad de pesca se logra a través de asociarse mientras que los 
pescadores artesanales el 98% prefieren mejorar su actividad por medio de apoyo del 
gobierno así mismo el 76% de los propietarios de las embarcaciones muestra un interés 
en asociarse y el 18% de los pescadores artesanales les parece interesante una 
asociación entre pescadores.  

 
Se comprueba que el 76% de los propietarios de las embarcaciones y el 85% de 

los pescadores artesanales pescan de manera semanal se ha comprobado que la 
informalidad es abundante por que el 100% de pescadores artesanales son informales 
mientras que los propietarios de las embarcaciones el 60% están formalizados. Por otro 
lado, se ve que las instituciones públicas como la Municipalidad y Gobierno Regional no 
se preocupan por dar capacitaciones en tecnología y captación adecuada de recursos 
hidrobiológicos a este sector, es así que el 66% de los dueños de las embarcaciones, y el 
86% de los pescadores artesanales. 

 
Se identificó que los clientes de los dueños de las embarcaciones son los 

mayoristas el 77% y el 23% son minoristas mientras que en los pescadores artesanales 
el 100% son acopiadores también se puede confirmar que la capacidad de extracción de 
pescado es de 10 a 15 toneladas y esto refleja el 62% de los dueños de las 
embarcaciones y en los pescadores artesanales se puede reflejar que el 61% extraen 
500 Kg de pescado.  

 
Se confirma que el 59% de los dueños de las embarcaciones y el 60% de los 

pescadores artesanales afirman que los precios en otras zonas de Lambayeque afectan 
a sus utilidades debido a que estos pescadores ya tienen clientes fijos así mismo se 
puede observar que los dueños de las embarcaciones son más privilegiados en tener 
acceso a créditos y esto se refleja que el 40% tiene acceso a crédito aproximado de S/. 
30000 y un 35% tiene acceso a S/. 90000 mientras que los pescadores artesanales no 
califican a montos elevados, pero si a montos como S/.1000 y solo califican el 37% y el 
24% califica a S/. 1500. 

 
En la capacidad de carga los dueños de las embarcaciones el 40% tiene una 

capacidad de 20 toneladas el 20% tiene una capacidad de 35 toneladas y solo el 6% tiene 
una capacidad de 45 toneladas y en los pescadores artesanales lo máximo que pueden 
cargar es 250 kg y eso refleja el 19%. Por otro lado, se puede ver que las embarcaciones 
que tienen tecnología sonar pueden identificar donde se encuentran ubicadas los 
recursos hidrobiológicos solo son el 6% que son 10 embarcaciones esto representa a los 
dueños de las embarcaciones en cambio los pescadores artesanales no cuentan con 
tecnología. 

 
En la investigación, la hipótesis plantea que la propuesta de un modelo de 

asociatividad va a generar desarrollo empresarial a los pescadores del distrito de Santa 
Rosa, 2016. Sobre esto se puede decir que algunos de los factores clave es el interés que 
muestra la mayor parte de pescadores propietarios de las embarcaciones en formar 
parte de una asociación de pescadores en Santa Rosa, quienes ya tienen definidos como 
compradores de los productos marinos a mayoristas y minoristas de la Región, con 
extracciones de hasta 15 toneladas por jornada de trabajo la cual es mejor para los que 
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Ÿ En la caracterización del proceso de desarrollo empresarial, se ha podido 
identificar como los principales factores del desarrollo empresarial a la 
colaboración estratégica, la investigación e innovación, la priorización de la 
asignación de recursos, y la gestión por resultados.  

Ÿ Se ha determinado que los factores críticos de éxito para el proceso de 
desarrollo empresarial de los pescadores del distrito de Santa Rosa son los 
siguientes: el interés de los pescadores propietarios de embarcaciones en 
asociarse es el 76%, la capacitación el 66% manifiesta que nuca ha recibido 
una capacitación, los compradores mayoristas (77%) y minoristas (23%) de 
los productos marinos, la capacidad de carga de las embarcaciones (hasta 45 
toneladas), la tecnología zonal (radar para mejorar la extracción de pescado) 
de los cuales el 6%, es decir 10 embarcaciones cuentan con dicha tecnología, 
y el acceso a créditos bancarios de los cuales la se tiene de S/.30,000.00 hasta 
más de S/. 90,000.00 de calificación. 

Ÿ Se ha determinado un modelo de asociatividad en base a los factores claves 
para los pescadores del distrito de Santa Rosa basado en las necesidades de 
los pescadores de Santa Rosa, y los que califican para formar el grupo 
asociativo, en este caso 10 dueños de embarcaciones, quienes cumplen con 
los principales requisitos: cuentan con embarcaciones con capacidad de 45 
toneladas y con grúa, tienen tecnología como: sonar y redes de fibra 
sintética. 

Ÿ Se ha analizado la correlación de las variables a través del coeficiente de 
correlación de Pearson, donde la relación de las variables se encuentra en la 
escala de 0,669, resultado que se encuentra dentro de la escala de relación 
moderada entre la asociatividad y el desarrollo empresarial. 

Ÿ Se ha diseñado un modelo de asociatividad en base a los factores claves para 
los pescadores del distrito de Santa Rosa, donde se ha determinado un VAN 
de 2,108, 279.26 con una TIR de 21.08%  al ser mayor a la tasa de interés lo 
cual indica el porcentaje de rentabilidad de la inversión, se concluye así que 
el proyecto es rentable. 
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cuentan con tecnología zonal, es decir un radar para identificar las mejores zonas de 
extracción de pescado y en las medidas adecuadas cuya capacidad de carga es de 45 
toneladas por jornada de pesca con el uso de redes de fibra sintética las cuales son más 
resistentes. En este caso, Martínez y Viéytrz (2002) explica que la asociatividad se trata 
de una estrategia que busca el desarrollo empresarial, donde cada socio forma parte 
del control de la red, con metas y objetivos trazados. Respecto a esto, Rocha y Paladino 
(2014) manifiestan que el desarrollo empresarial es un proceso por el cual los 
miembros de una empresa adquieren y mejoran sus competencias para el manejo 
eficiente de los recursos que posee la empresa, además que favorece el crecimiento 
sostenible de la misma. 

 
El desarrollo empresarial muchas veces se refiere a la creación de nuevas 

empresas o a la expansión de las ya existentes, donde para que una empresa se 
desarrolle de manera eficiente en el mercado debe implementar estrategias 
comerciales que ayuden a mejorar su posición en el mercado, además de agregar valor 
a cada uno de sus procesos. 

 
En este sentido, se puede decir que la idea de asociatividad para los pescadores 

de Santa Rosa es atractiva, ya que se considera que la asociatividad es un factor 
importante para el desarrollo del distrito. Ponce y Soto (2015) realizaron una 
investigación sobre una “Propuesta de un sistema de asociatividad de los agricultores 
de olmos de la región Lambayeque para incrementar la producción de quinua orientada 
al comercio internacional periodo 2014 – 2015” donde los resultados se obtuvo 
resultados similares donde el 68% de agricultores está de acuerdo en que una 
asociatividad les permitiría expandirse a nuevos mercados, también se manifiesta que 
el 84% estaría de acuerdo en formar una asociación de agricultores para lograr un 
mayor desarrollo empresarial. En este caso, se puede decir que la asociación es una 
alternativa de desarrollo para los pescadores, al igual que se ve en el caso de otros 
sectores. 

 
De igual manera, Chirinos (2015) en su estudio sobre el “Nivel de asociatividad 

empresarial de la asociación de productores de cultivos orgánicos de la Provincia de la 
Unión para proponer un modelo competitivo de empresa asociativa, Arequipa, 2015”, en 
la cual se manifiesta que la asociatividad traería diversas ventajas para los productores, 
entre ellas el ingreso a nuevos mercados por lo que sus vetas se incrementaría con los 
clientes mayoristas, es así que sería necesario optimizar la producción e incrementarla 
para abastecer a los nuevos clientes. Dicha situación es similar a la de los pescadores 
de Santa Rosa. 

 
5.   Conclusiones 

Ÿ En el análisis del contexto económico del sector pesquero del Perú, se 
determinó que en el primer trimestre del 2017 el sector pesquero creció el 
37.7%, en comparación con el 2016 donde fue de 1.8% en el primer trimestre, 
impulsado por el mayor desembarque de anchoveta para consumo humano 
indirecto, es decir, se revertió la caída de 10.1% registrada el 2016, gracias a 
las mayores capturas de diversas especies como pota, merluza y langostinos 
para congelados. 
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Resumen

Se investigó Marketing de contenidos como estrategia para mejorar la decisión de 
compra de un restaurante de Puerto Eten, teniendo como finalidad identificar cual estrategias 
de Marketing de contenidos son esenciales para una mejor decisión de compra. La 
investigación tuvo como objetivo general: Proponer estrategias de marketing de contenidos 
para contribuir a la decisión de compra de los clientes de un restaurante de Puerto Eten 2017. 
La investigación fue de tipo descriptiva propositiva en relación al fin que persigue. población: 
250 clientes. como resultados que el 47.7% casi siempre su decisión de compra es 
influenciada por el contenido de la red, por otro lado, es muy importante la selección de cada 
contenido que se brinde a los clientes en un 99.1%. Concluyendo con una propuesta de 
creación de página Web en la Red Social Facebook, promociones que serán realizadas en 
dicha página utilizando estrategias de marketing de contenidos y brindando información de 
calidad a cerca del servicio del restaurante logrando la fidelización de los clientes y atrayendo 
nuevos clientes.

Palabras clave: Contenidos, compra, estrategias, fidelización, influenciar. 


